
VI VII VIII IX X XI XII

data godzina 24.II.24r.
9.III.24r.

sala C106

23.III.24r.

sala C106
13.IV.24r. 27.IV.24r.

18.V.24r.

sala C106
22.VI.24r.

godziny 25.II.24r.
10.III.24r.

sala C106

24.III.24r.

sala C106
14.IV.24r. 28.IV.24r.

19.V.24r.

sala C106
23.VI.24r.

OBRONY

Budowanie przewagi 

konkurencyjnej

dr Tomasz Rosiak

Negocjacje II

dr Krzysztof Kałucki 

Negocjacje II

dr Krzysztof Kałucki 

Projekt doradczy

prof. dr hab. Aleksander 

Chrostowski

Projekt doradczy

prof. dr hab. Aleksander 

Chrostowski

Public Relations

mgr Edyta Barmentloo

Savoir vivre

dr Paulina Olińska

Elementy prawa w 

negocjacjach

dr hab. Igor Postuła, prof. 

UW 

Kulturowy kontekst 

negocjacji

dr hab. Agnieszka Postuła, 

prof. UW

Konsultacje projektów 

zespołowych

dr hab. Agnieszka Postuła, 

prof. UW

3h 12:45-15:00

Kulturowy kontekst 

negocjacji

dr hab. Agnieszka Postuła, 

prof. UW
Negocjacje II

dr Krzysztof Kałucki 

9
:0

0
-1

2
:1

5
1

2
.4

5
-1

6
:0

0

PODYPLOMOWE STUDIA MENEDŻERSKIE- NEGOCJACJE W BIZNESIE

rok akademicki 2023/2024, semestr letni, sala A207

ZJAZD

S
O

B
O

T
A

N
IE

D
Z

IE
L
A

9
:0

0
-1

2
:1

5
1

2
.4

5
-1

6
:0

0

Elementy prawa w 

negocjacjach

dr hab. Igor Postuła, prof. 

UW 

Konsultacje projektów 

zespołowych

dr hab. Agnieszka Postuła, 

prof. UW 

3h 12:45-15:00


